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Terminología 



Fórmulas o recetas 

Trabajo, Trabajo, y más Trabajo, 
siguiendo un método 

Honestidad 

Coherencia 

Profesionalidad 

Las fórmulas 
mágicas no existen 



La importancia del consorcio 
H2020 implica colaboración entre 

organizaciones 

Si la colaboración con un 
partner es buena, se repite 

La colaboración se 
alarga durante 3-4 años 

Los compañeros de 
viaje deben ser buenos 

Si quieres lanzar un 
proyecto necesitas un 

consorcio 

Si tienes capacidades y 
buscas un proyecto, 

necesitas un consorcio 

Necesitas buscar y atraer a los 
mejores partners y para ello 

debes mostrar tu mejor perfil 



Cultivar las relaciones con las PERSONAS 

Las organizaciones 
están formadas por 

personas 
Es muy importante 

tener buen trato 
personal 

Además de a las 
organizaciones, 
recuerda a las 

personas que las 
forman 



Primer paso: Decidir 

¿Soy 
Consciente? 

Horizon 2020 proporciona 
unas condiciones de 

financiación muy buenas 

Como todos los programas 
de financiación, no se debe 

ver como una fuente de 
ingresos o beneficios, sino 

como una forma de 
cofinanciar las actividades 

de Investigación 

Se trata de un Programa 
Europeo, en el que 

organizaciones de toda 
Europa concurren: 
Champions League 

La competencia es altísima: 
Las tasas de éxito pueden 

rondar el 15% 
Se han generado 

verdaderos profesionales en 
la preparación de 

propuestas 

En término medio, la 
participación en una 

propuesta supone unas 300 
horas de trabajo 

Será necesario componer 
un equipo en la 

organización y en muchos 
casos, contratar a empresas 

especializadas 



Segundo paso: Conocer 

¿En qué 
entorno 
me voy a 
mover? 

¿Qué foros existen 
para informarme? 

INFODAYs 

¿Qué lugares 
existen para 

encontrar socios? 

FOROS 

¿Dónde pedir 
ayuda u 

orientación? 

MECANISMOS 

¿Cómo sé dónde 
encajan mis 

capacidades o 
ideas? 

INSTRUMENTOS 



Foros 
ETP 
  

JTI 
  

Redes 
  

Redes 
  

Foro liderado por 
empresas que 
definen una Agenda 
Estratégica de 
Investigación en una 
temática. 
Net!Works 
NESSI 
NEM 
ARTEMIS 
Photonics21 
MANUFUTURE 
ALICE 
ERRAC 
ERTRAC 
SMARTGRIDS 
… 
  

Evolución natural de 
las ETPs que genera 
calls propias 
ECSEL 
Clean Sky 
… 
  

Redes de excelencia 
en las que se trabaja 
en temáticas 
concretas entre 
agentes 
representativos 
InteropVLab 
… 
  

Redes de excelencia 
en las que se trabaja 
en temáticas 
concretas entre 
agentes 
representativos 
InteropVLab 
… 
  

http://www.networks-etp.eu/
http://www.nessi-europe.com/default.aspx?page=home
http://www.nem-initiative.org/
http://www.artemis-ju.eu/home_page
http://www.photonics21.org/
http://www.manufuture.org/manufacturing/
http://www.etp-alice.eu/
http://www.errac.org/
http://www.ertrac.org/
http://www.smartgrids.eu/
http://www.artemis-ia.eu/news/frontpage/news/78
http://www.cleansky.eu/
http://www.interop-vlab.eu/
http://www.interop-vlab.eu/


Foros 
JPI 
  

PPP 
  

KIC 
  

Cluster 
  

Uniones de varios 
países con intereses 
comunes que 
proponen calls 
Europa Urbana 
… 
  

Liderado por la 
industria. Define 
roadmaps de 
Investigación que se 
incluyen en los topics 
del H2020 
EeB 
FoF 
SPIRE 
5G 
FI 
EuRobotics 
Green Cars 
… 
  

Se centran en la 
formación y el 
emprendimeinto 
EIT ICT Labs 
KIC Innoenergy 
Urban Mobility 
Smart Secure 
Societies 
… 
  

Foro perteneciente a 
Eureka que genera 
convocatorias en una 
temática 
ITEA3 
Celtic-plus 
Catrene 
… 
  

http://www.jpi-urbaneurope.eu/
http://www.e2b-ei.eu/default.php
http://www.effra.eu/
http://www.spire2030.eu/
https://www.fi-ppp.eu/
http://www.eu-robotics.net/ppp/robotics-ppp
http://www.egvi.eu/
http://www.eitictlabs.eu/
http://www.kic-innoenergy.com/
https://itea3.org/
http://www.celtic-initiative.org/
http://www.celtic-initiative.org/
http://www.celtic-initiative.org/
http://www.catrene.org/


Mecanismos 



Instrumentos 

H2020: LEIT 
H2020: Retos 

Sociales 

H2020: 
Ciencia 

Excelente 

H2020: 
Instrumento 

PYME 

Calls 
específicas 

JTIs 
COSME 

Eurostars 



Tercer paso: Seleccionar 

¿En qué 
me 

focalizo? 

¿Cuáles de mis 
capacidades quiero 
incluir en proyectos 

del H2020? 

¿Qué ideas de 
proyecto tengo? 

¿En qué topics 
tengo interés? 

¿En qué foros 
puedo ubicar mis 
capacidades para 

encontrar 
proyectos o socios? 

¿Qué contactos 
puedo utilizar? 



Hasta aquí el 1% de 
Inspiración. 

A partir de aquí, el 
99% de transpiración. 



Cuarto paso: Manos a la obra 

¿Cómo 
empiezo? 

Preparar un 
buen profile 

Asistencia a 
Infodays 

Participación 
en Foros 

Brokerage 
Events 

Reunión con 
el Officer 

Componer 
consorcio 

Memoria: 
Pre-proposal 
check form 



Profile 

Es lo primero que 
se debe hacer 

Tener dos 
versiones, la 

larga y la corta 

Versión corta: 
One page para la 

propuesta 

Versión larga: 
Para dar detalles 
a posibles socios 

Describir la 
organización 

Describir el 
personal clave 

Citar proyectos 
europeos previos 

Particularizarlo si 
es necesario para 
un topic concreto 



Infoday 

Mejor los Infodays 
Internacionales: 

Acceso a socios de 
otros países 

Sirven para 
localizar al Officer 

de un topic 

Obtener 
información directa 
de lo que se busca 

en un topic 

Resolver dudas 
generales 

Si hay opción de 
presentar ideas, 
aprovecharla y 

hacerlo 



Participación en Foros 

Registrarse como miembro 

Asistir a las 
asambleas 
generales 

Contribuir a la redacción 
de la Agenda Estratégica 

de Investigación e 
Innovación 

Participar en 
los grupos de 

trabajo 

El trabajo 
continuado con 

entidades genera 
sinergias y 

contactos para 
proyectos 



Brokerage Event 

Muy útiles para localizar 
socios 

Llevar siempre una 
presentación o profile 

preparado 

Intervenir activamente 
en las reuniones, 

dejándose ver 

No tener miedo a 
presentarse y hablar con 
los asistentes. El evento 

tiene este fin 

Localizar a los partners 
que llevan el liderazgo 

Siempre seguir la 
comunicación tras el 

Brokerage Event 

En un BE, los contactos 
con personas son 

innumerables, por tanto 
hay que insistir tras el 
evento para refrescar 



Componer Consorcio 

Tras todos estos pasos 
estamos en mejores 

condiciones para 
localizar a los mejores 

socios 

Un buen socio es un 
socio que aporta 
innovaciones al 

proyecto 

Un buen socio es el que 
contribuye a la 
redacción de la 

memoria 

Un buen socio es el que 
no presenta riesgos 

económicos o 
inestabilidades 

evidentes 

Un buen socio es el que 
contribuye con casos de 

uso al proyecto 

El uso de herramientas 
de búsqueda de socios 

(SEIMED, linkedIn, …) es 
útil para la búsquede de 

socios puntuales 



Pre-proposal check form 

• Se debe indicar el objetivo, el posible 
consorcio, el presupuesto estimado y el topic 
al que se presenta 

• Sirve para obtener un primer feedback desde 
la Comisión sobre la orientación de la 
propuesta 



Reunión con el Officer 

Se puede solicitar con el 
Programme Officer, 

aprovechando los canales 
oficiales con ayuda de los 

“mecanismos” 

No hacer esperar  Llevar la idea bien meditada  

No hacer perder el tiempo  

Los infodays sirven para 
resolver dudas iniciales. Las 

reuniones con el Officer 
sirven para presentar la 
idea bastante madura y 

afinarla  

Llevar una presentación 
preparada 

Medir el tiempo 

Estar atentos a los 
comentarios del 

Programme Officer, ya que 
son de los más valiosos 



Y ahora … 

• … la redacción de la memoria será mucho más 
fácil y exitosa … 
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